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Beispiele Wichtige Formeln fiir Geschaftsmetriken
Formeln

mit Einheiten

1) Customer Lifetime Value Formel (af

Beispiel
CLV = (ACV-ACL) - CAC | | 110000 = (2000 - 60 ) - 10000
2) EBIT Formel @
EBIT = R - OPEX 8746 = 10000 - 1254
3) Fehlzeitenquote Formel (@
Boispiol
TUL
AR = ——-100
NWD
4) Jahrliche Wachstumsrate Formel (af
1 1
EV \™ 25000 \°
CAGR = — -1]-100 10.7566 = -1]-100
% 15000
5) Kosten pro Miete Formel (af
ERE + HR,y,, 550 + 5000
CPH = —4 % 4269231 = ——m8 ——
SH 13
6) Kundenbindungsrate Formel (a{
nec - ncb 100 - 19
CRR=——— | | 42632 =
nch
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https://www.formuladen.com/de/customer-lifetime-value-formel/Formula-43232
https://www.formuladen.com/de/customer-lifetime-value-formel/Formula-43232
https://www.formuladen.com/de/ebit-formel/Formula-152
https://www.formuladen.com/de/ebit-formel/Formula-152
https://www.formuladen.com/de/fehlzeitenquote-formel/Formula-43683
https://www.formuladen.com/de/fehlzeitenquote-formel/Formula-43683
https://www.formuladen.com/de/jahrliche-wachstumsrate-formel/Formula-43238
https://www.formuladen.com/de/jahrliche-wachstumsrate-formel/Formula-43238
https://www.formuladen.com/de/kosten-pro-miete-formel/Formula-43431
https://www.formuladen.com/de/kosten-pro-miete-formel/Formula-43431
https://www.formuladen.com/de/kundenbindungsrate-formel/Formula-43406
https://www.formuladen.com/de/kundenbindungsrate-formel/Formula-43406
https://www.formuladen.com/de
https://www.formuladen.com/de
https://www.formuladen.com/de/customer-lifetime-value-formel/Formula-43232
https://www.formuladen.com/de/customer-lifetime-value-formel/Formula-43232
https://www.formuladen.com/de/ebit-formel/Formula-152
https://www.formuladen.com/de/ebit-formel/Formula-152
https://www.formuladen.com/de/fehlzeitenquote-formel/Formula-43683
https://www.formuladen.com/de/fehlzeitenquote-formel/Formula-43683
https://www.formuladen.com/de/jahrliche-wachstumsrate-formel/Formula-43238
https://www.formuladen.com/de/jahrliche-wachstumsrate-formel/Formula-43238
https://www.formuladen.com/de/kosten-pro-miete-formel/Formula-43431
https://www.formuladen.com/de/kosten-pro-miete-formel/Formula-43431
https://www.formuladen.com/de/kundenbindungsrate-formel/Formula-43406
https://www.formuladen.com/de/kundenbindungsrate-formel/Formula-43406
https://www.formuladen.com/de/
https://www.formuladen.com/de/
https://www.formuladen.com/de/

7) Lifetime Value fiir Kunden mit Rabattsatz Formel (af

Formel auswerten (%

Formel auswerten [

Formel auswerten (@

Cm - CRR 8-4.25
C(lV=——— 38857 = ——
1+ DR - CRR 1+ 12 -4.25
8) Markenentwicklungsindex Formel @
S 25
BDI = — ]-100 166.6667 = | — |- 100
TMS 15
9) Marktdurchdringung Formel @
n 30000
MP =| — |-100 0= ——-100
TP 100000
10) Mitarbeiterfluktuationsrate Formel (af
E 3
ETR = ) 100 | 15= <—200> -100
AVGepy

11) Stundenlohn Formel (af

Formel auswerten [

Formel

HP = ID + (RWH-WH) + (OHW - WPHOH ) - T

Beispiel

110 = 1055+ (8-35) + (2-5) - 1235

12) Umsatzanteil der Anforderungen Formel (af

Formel auswerten (%

Formel auswerten [

Beispiel
Bpurchases
RS;eq = TR
purchased
13) Verkaufserfolgsrate Formel @
Opportunities 50
SWR = [ —— " }.q00 | | 250 = (% +100
Ocontacted
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https://www.formuladen.com/de/lifetime-value-fur-kunden-mit-rabattsatz-formel/Formula-43415
https://www.formuladen.com/de/lifetime-value-fur-kunden-mit-rabattsatz-formel/Formula-43415
https://www.formuladen.com/de/markenentwicklungsindex-formel/Formula-43245
https://www.formuladen.com/de/markenentwicklungsindex-formel/Formula-43245
https://www.formuladen.com/de/marktdurchdringung-formel/Formula-43231
https://www.formuladen.com/de/marktdurchdringung-formel/Formula-43231
https://www.formuladen.com/de/mitarbeiterfluktuationsrate-formel/Formula-43706
https://www.formuladen.com/de/mitarbeiterfluktuationsrate-formel/Formula-43706
https://www.formuladen.com/de/stundenlohn-formel/Formula-44345
https://www.formuladen.com/de/stundenlohn-formel/Formula-44345
https://www.formuladen.com/de/umsatzanteil-der-anforderungen-formel/Formula-43237
https://www.formuladen.com/de/umsatzanteil-der-anforderungen-formel/Formula-43237
https://www.formuladen.com/de/verkaufserfolgsrate-formel/Formula-43397
https://www.formuladen.com/de/verkaufserfolgsrate-formel/Formula-43397
https://www.formuladen.com/de/lifetime-value-fur-kunden-mit-rabattsatz-formel/Formula-43415
https://www.formuladen.com/de/lifetime-value-fur-kunden-mit-rabattsatz-formel/Formula-43415
https://www.formuladen.com/de/markenentwicklungsindex-formel/Formula-43245
https://www.formuladen.com/de/markenentwicklungsindex-formel/Formula-43245
https://www.formuladen.com/de/marktdurchdringung-formel/Formula-43231
https://www.formuladen.com/de/marktdurchdringung-formel/Formula-43231
https://www.formuladen.com/de/mitarbeiterfluktuationsrate-formel/Formula-43706
https://www.formuladen.com/de/mitarbeiterfluktuationsrate-formel/Formula-43706
https://www.formuladen.com/de/stundenlohn-formel/Formula-44345
https://www.formuladen.com/de/stundenlohn-formel/Formula-44345
https://www.formuladen.com/de/umsatzanteil-der-anforderungen-formel/Formula-43237
https://www.formuladen.com/de/umsatzanteil-der-anforderungen-formel/Formula-43237
https://www.formuladen.com/de/verkaufserfolgsrate-formel/Formula-43397
https://www.formuladen.com/de/verkaufserfolgsrate-formel/Formula-43397
https://www.formuladen.com/de/
https://www.formuladen.com/de/
https://www.formuladen.com/de/

14) Verkaufspreis des Kunden Formel (af

Formel

CSP = CP + (PM% - CP)

Beispiel

300 = 100 + (2-100)

15) Verkaufszyklus Formel (af

Formel auswerten (%
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Beispiel
Ngays
Scy(:le = 0

contacted

16) Website Conversion Rate Formel (af

200
TGC _
CR = .100 40 = (%>~100
Nyis
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https://www.formuladen.com/de/verkaufspreis-des-kunden-formel/Formula-43247
https://www.formuladen.com/de/verkaufspreis-des-kunden-formel/Formula-43247
https://www.formuladen.com/de/verkaufszyklus-formel/Formula-43403
https://www.formuladen.com/de/verkaufszyklus-formel/Formula-43403
https://www.formuladen.com/de/website-conversion-rate-formel/Formula-96
https://www.formuladen.com/de/website-conversion-rate-formel/Formula-96
https://www.formuladen.com/de/verkaufspreis-des-kunden-formel/Formula-43247
https://www.formuladen.com/de/verkaufspreis-des-kunden-formel/Formula-43247
https://www.formuladen.com/de/verkaufszyklus-formel/Formula-43403
https://www.formuladen.com/de/verkaufszyklus-formel/Formula-43403
https://www.formuladen.com/de/website-conversion-rate-formel/Formula-96
https://www.formuladen.com/de/website-conversion-rate-formel/Formula-96
https://www.formuladen.com/de/
https://www.formuladen.com/de/
https://www.formuladen.com/de/

In der Liste von Wichtige Formeln fiir Geschaftsmetriken oben verwendete
Variablen

« ACL Durchschnittliche Kosten der Kundenlebensdauer
« ACV Durchschnittliche Kosten des Kundennutzens

. AR Abwesenheitsrate

+ AVGgp Durchschnittiiche Mitarbeiterzahl

° Bpurchases Markenkaufe

« BDI Markenentwicklungsindex

. Cpurchased Gesamtkategorie, die von Markenkaufern gekauft wurde

« CAC Kundenakquisekosten

« CAGR Jahrliche Wachstumsrate
« CLYV Customer Lifetime Value

« Cm Deckungsbeitrag

« CP Selbstkostenpreis

« CPH Kosten pro Miete

« CR Website-Conversion-Rate

. CRR Kundenbindungsrate

« CSP Verkaufspreis des Kunden
. DR Diskontsatz

. Esep Mitarbeiter getrennt

. EBIT Ergebnis vor Zinsen und Steuern
. ERE Externe Rekrutierungskosten

. ETR Mitarbeiterfluktuation

. EV Endwert

« HP Stundenlohn

. HR

exp Interne Personalkosten

« ID Einkommen bis heute
« MP Marktdurchdringung
« N Kunden

+ Ngays Fir gewonnene Verkaufe aufgewendete Tage
« Nyg Anzahl der Besuche
« ny Anzahl der Jahre zur Verfolgung des Wachstums

« ncb Kunden am Anfang
« nec Bestehende Kunden
« NWD Anzahl der Arbeitstage

« Ocontacted Verkaufschancen kontaktiert
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https://www.formuladen.com/de/
https://www.formuladen.com/de/
https://www.formuladen.com/de/

. OHW Geleistete Uberstunden
. OPEX Betriebsaufwand
- Opportunities,,, Verkaufschancen gewonnen

« PM% Prozentsatz der Gewinnspanne
« R Einnahmen

. Rsreq Umsatzanteil des Bedarfs

« RWH Regulére Arbeitszeiten
« S Prozentsatz der Markenverkaufe

* Scycle Verkaufszyklus

« SH Erfolgreiche Einstellungen

. SV Startwert

. SWR Verkaufserfolgsrate

. T Steuern

« TGC Gesamtzielerreichung

« TMS Gesamtmarktsegment

« TP Gesamtbevélkerung

« TUL Gesamter ungeplanter Urlaub

« WH Stundenlohn

« WPHOH Stundenlohn fiir Uberstunden
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Probieren Sie unsere einzigartigen visuellen Rechner aus

o % Prozentualer Antei o GGT von zwei zahlen (&

1 Unechter bruch @

Bitte TEILEN Sie dieses PDF mit jemandem, der es
braucht!

Dieses PDF kann in diesen Sprachen heruntergeladen werden

English Spanish French German Russian Italian Portuguese Polish Dutch

- © formuladen.com Wichtige Formeln fiir Geschéftsmetriken PDF... 6/6



https://www.visualpercentagecalculator.com/de/prozentualer-anteil/Perc-4
https://www.visualpercentagecalculator.com/de/prozentualer-anteil/Perc-4
https://www.visualfractioncalculator.com/de/unechter-bruch-zusatz/frac-13
https://www.visualfractioncalculator.com/de/unechter-bruch-zusatz/frac-13
https://www.lcmhcfcalculator.com/de/ggt-von-zwei-zahlen-durch-primfaktorzerlegung-verwenden-von-faktorenbaum/lcmhcf-10
https://www.lcmhcfcalculator.com/de/ggt-von-zwei-zahlen-durch-primfaktorzerlegung-verwenden-von-faktorenbaum/lcmhcf-10
https://www.formuladen.com/PDF/Nodes/12804/List-of-Important-formulas-of-business-metrics.PDF
https://www.formuladen.com/PDF/Nodes/12804/Lista-de-Formulas-importantes-de-metricas-comerciales.PDF
https://www.formuladen.com/PDF/Nodes/12804/Liste-de-Formules-importantes-de-mesures-commerciales.PDF
https://www.formuladen.com/PDF/Nodes/12804/Liste-von-Wichtige-formeln-fur-geschaftsmetriken.PDF
https://www.formuladen.com/PDF/Nodes/12804/%d0%a1%d0%bf%d0%b8%d1%81%d0%be%d0%ba-%d0%92%d0%b0%d0%b6%d0%bd%d1%8b%d0%b5-%d1%84%d0%be%d1%80%d0%bc%d1%83%d0%bb%d1%8b-%d0%b1%d0%b8%d0%b7%d0%bd%d0%b5%d1%81-%d0%bf%d0%be%d0%ba%d0%b0%d0%b7%d0%b0%d1%82%d0%b5%d0%bb%d0%b5%d0%b8.PDF
https://www.formuladen.com/PDF/Nodes/12804/Lista-di-Formule-importanti-delle-metriche-aziendali.PDF
https://www.formuladen.com/PDF/Nodes/12804/Lista-de-Formulas-importantes-de-metricas-de-negocios.PDF
https://www.formuladen.com/PDF/Nodes/12804/Lista-Wazne-wzory-wskaznikow-biznesowych.PDF
https://www.formuladen.com/PDF/Nodes/12804/Lijst-van-Belangrijke-formules-van-bedrijfsstatistieken.PDF
https://www.formuladen.com/de/
https://www.formuladen.com/de/
https://www.formuladen.com/de/

